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MATERIAL DE LECTURA No.7

ANALISIS DE VARIACIONES EN EL COSTO DE PRUDUCCION EN LA GANANCIA

La flexibilización del presupuesto en los casos anteriores, se ha llevado hasta el nivel de variaciones; sin embargo, si tales variaciones no se analizan, no se contaría con información que servirá a la administración para tomar decisiones con relación a la causa de dichas variaciones.   Para efectos de análisis de las variaciones, se utilizan varias relaciones tanto para análisis en el costo de producción como en la ganancia, así:

1.
ANALISIS DE VARIACIONES EN EL COSTO DE PRODUCCION



Para efectos del análisis de las variaciones en el costo de producción se utilizan relaciones de costo y gastos unitarios presupestados y reales, asi:


1.1
Variación en el precio de materia prima


(Precio unti.


Precio unit.

Cantidad real de


presup.

     -

real             )         x
m. p. utilizada
                      



1.2 
Variación en cantidad de materia prima



(Cant. 



Cant. real

Precio unit.


presup. m. p.             -

utiliz. m. p.  )        x   
presup. m. p.
                      



1.3
Variación en costo de mano de obra


(Costo presup.


Costo real   HH

Cantidad de


HH por unidad           -
        
por unid.          )     x 
HH utilizadas              



1.4
Variación en cantidad de mano de obra 


(HH de mano de


HH de mano de

Precio presup HH


obra presup.                -

obra utilizadas)
    x
de mano de obra
              



1.5
Variación en gastos fijos de fabricación

Presupuesto asignado




Gastos reales


para el período                                 -


efectuados
              



1.6
Variación en gastos variables de fabricación

(Costo unitario


Costo unitario

Cantidad


presup. por`                    -

real por unid.             x 
unidad de


unid. actividad


de activadad)

actividad
              


2.
ANALISIS DE LA VARIACION EN LA GANANCIA


2.1
En volumen de ventas


(Ventas presupuestada
-
Ventas


Contribuición presupuestada






reales  )                     x 
por unidad



2.2
En mezcla (o combinación)


Contrib. presup.


Contrib. presup. 

Cantidad


por unidad                        -
ventas reales por unid  x
real vendida


2.3
En precio de venta

(Precio vta. medio

Precio vta. medio


presup. pra las                   -
real para las

Cantidad real


ventas reales


ventas reales       )      x
vendida


2.4
En el costo directo

(Precio costo medio

Precio costo medio
Cantidad


presupuestado de
               -
real de las ventas

real


las ventas reales


reales                  )      x
vendida


2.5
En gastos fijos

Gastos fijos totales

Gastos fijos totales


presupuestados                   -
reales

